	COMPETENZE
	CONOSCENZE

	Exprimer la concession, la condition et l’opposition.

Connaître les grandes lignes de l’UE , savoir parler des institutions d’un pays, comprendre un dépliant informatif, exprimer la conséquence

Donner des conseils,

interdire quelque chose,

mettre en garde quelqu’un  

Exprimer son point de vue,

l’accord, le désaccord, l’indifférence, le mécontentement et l’irritation

Exprimer des réserves et des conditions 

Connaître les caractéristiques  principales du territoire français

Découvrir une entreprise.
Apprendre le lexique spécifique  de la correspondance commerciale.

Analyser des textes et des documents commerciaux authentiques. 


	Les structures de base de la langue française

Les indéfinis, l’expression de la concession, de la condition et de l’opposition

L’expression de la conséquence, de la concession, exprimer une hypothèse

Le conditionnel et le subjonctif  présent

Les verbes d’opinion, 

la phrase subordonnée

Les pronoms relatifs et démonstratifs

La forme passive

La France physique: limites et hydrographie

L’orographie et le climat,

L’outre-mer, la dimension mondiale de la France

La lettre commerciale :

Poser sa candidature  et  présenter un CV

L’organisation d’une entreprise

Les différents types d’entreprises




